EXPER

Humberto Garcia de Celis Angel
Celular: + 5213316020140
humberto.ops@gmail.com

IENCIA PROFESIONAL

RMV Guadalajara, México enero 2017 — presente
(Empresa familiar, comercializacion de marca de ropa para dama) http:/www.rmvmexico.com
Puesto: Director Comercial y Ventas de Mayoreo

-Estrategia comercial y publicitaria de la marca.

-Creacioén de alianzas comerciales.

-Direccién de equipo encargado de abrir nuevos canales de ventas.

INDEPENDENT MANAGEMENT Guadalajara, México

enero 2014 — enero 2017

(Agencia de representacion de futbolistas y gestion de carreras profesionales) www.imgmgt.mx

Puesto: Co-Fundador y Director Ejecutivo

-Planeacion estratégica y comercial general de la empresa.
-Control de presupuestos para los departamentos de la agencia.
-Direccion de equipo de asesoria comercial y publicitaria de futbolistas.

ICONSTAR

Guadalajara, México

septiembre 2011 — septiembre 2014

(Agencia de representacion de futbolistas) http://www.iconstar.com.mx/site2010/

Puesto: Agente de Operaciones Internacionales (2011) - Director de Operaciones Int. (2014)
-Direccién de equipo de agentes de Operaciones Internacionales.

-Direccion de labores de negociacion, ejecucion y cobranza de transferencias internacionales.
-Estrategias para generar oportunidades de transferencias internacionales de futbolistas.
-Administracion del presupuesto para el departamento Operaciones Internacionales.

VOICE OF AMERICA

Washington D.C., EE.UU.

enero 2011 — mayo 2011

(Servicio de radio y television Gob. EE.UU.) https:/www.voanews.com
Puesto: Practicante via Tec de Monterrey en Direccion del Servicio Latinoamericano

-Asistente a direccion del servicio Latinoamericano.

-Equipo de lanzamiento y comercializacién de VOA Direct.
-Ventas del contenido de VOA para transmisoras internacionales.

OCESA Jalisco.

Guadalajara, México

septiembre 2008 — julio 2009

(Promotora de espectaculos y conciertos) http://www.ocesa.com.mx

Puesto: Practicante en Coordinacion de Medios y Marketing

-Equipo de planeacion y coordinacion de las campanas de publicidad para los eventos.
-Control de gastos y costos de las campafas publicitarias para los eventos.

EDUCACION

Tecnologico de Monterrey. agosto 2007 — mayo 2012

Bachelor in International Business
Guadalajara, México

Anos en el extranjero.

* Escuela Superior de Comercio.
Septiembre 2009 — julio 2010
Intercambio via Tec. de Monte-
rrey
Montpellier, Francia

IDIOMAS

HABILI

ESPANOL: Lengua materna.

INGLES: Escritura y fluidez a nivel pro-
fesional.

DADES

OFFICE y iWORKS: Uso profesional de
ambos paquetes de software
PROACTIVO: Creo en la importancia de
aportar ideas en el trabajo y hacer ob-
servaciones analiticas.
EMPRENDIMIENTO: Experiencia ini-
ciando negocios propios y proyectos
nuevos dentro de empresas.
LIDERAZGO: Experiencia como cabeza
de grupos y equipos de trabajo.

Cursos y diplomados.

* Diplomado en Negociacion.
Octubre 2008
Tecnolo6gico de Monterrey
Guadalajara, México

* Diplomado en Emprendimiento.
Febrero 2014
Diplomado en Emprendimiento-
Guadalajara, México

FRANCES: Escritura y fluidez nivel me-
dio.

ITALIANO: Escritura y fluidez a nivel
profesional.

ESTRATEGIA: Pasion por el disefio e
implementacién de estrategias para la
obtencion de objetivos.
ADMINISTRACION: Responsabilidad en
el manejo de presupuestos y la adminis-
tracion financiera,

COMUNICACION: Gusto por el trabajo
en equipo Yy las relaciones en el ambiente
laboral.
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